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БИЗНЕС-ПЛАН ПРОЕКТА
Название проекта
ДАТА __.__._______
1. НАИМЕНОВАНИЕ УЧАСТНИКА ПРОЕКТА 

	Фамилия, имя, отчество инициатора
	

	Контактный телефон
	

	Адрес электронной почты
	


2. КРАТКОЕ ОПИСАНИЕ ПРОЕКТА

	Краткое описание бизнеса
	

	Текущий статус проекта
	Прототип и первые продажи.

	Каналы сбыта
	Интернет, доставка

	Необходимый стартовый капитал, руб
	250000 руб

	Направления расходования
	Приобретение основных средств(оборудование):

Швейная машина-35000руб
-------

-------

Приобретение материально-производственных запасов:

Ткани-50000руб
-------


	Срок реализации проекта
	октябрь 2021 года


3.  КРАТКОЕ ОПИСАНИЕ РЫНКА, ЦЕЛЕВОЙ АУДИТОРИИ, МАРКЕТИНГОВОЙ ПОЛИТИКИ И СТРАТЕГИИ ПРОДВИЖЕНИЯ ПРОЕКТА
	3.1. Краткое описание стратегии продвижения проекта
	Размещение через интернет, магазин инстаграм и другие социальные сети. 


	3.2. Основные потребители продукта. Целевые сегменты рынка.
	Основным сегментом являются женщины от 18 лет, в меньшей степени мужчины.

	3.3. Основные конкуренты, наиболее близкие аналоги и их место на рынке.
	


4. КАЛЕНДАРНЫЙ ПЛАН РЕАЛИЗАЦИИ ПРОЕКТА 

	№ п/п
	Мероприятие/

мероприятия
	Дата начала
	Дата завершения
	Ожидаемые итоги

	1
	Подбор помещения
	Не требуется, так как производство будет осуществляться на дому

	2
	Покупка оборудования
	Сразу после зачисления средств
	В течение месяца
	Начало производства

	3
	Регистрация ИП/НПД
	Планируется регистрация в качестве «самозанятой» с помощью приложения «Мой налог», это занимает 5-10 минут


5. ДАННЫЕ ДЛЯ РАСЧЕТА ФИНАНСОВОЙ МОДЕЛИ

	ПОКАЗАТЕЛЬ
	значение

	Средний чек, руб
	

	Количество продаж в месяц, ед.
	

	Себестоимость среднего чека, руб.
	


6. ФИНАНСОВАЯ МОДЕЛЬ ПРОЕКТА
	 
	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8
	9
	10
	11
	12

	Вложения
	250 000
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Материалы и оборудование
	250 000
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Продажи
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Количество грелок, ед.
	 
	15
	15
	15
	15
	15
	15
	15
	15
	15
	15
	15

	Средний грелки, руб/ шт.
	 
	1 000
	1 000
	1 000
	1 000
	1 000
	1 000
	1 000
	1 000
	1 000
	1 000
	1 000

	Количество продаж постельного белья, шт.
	 
	7
	7
	8
	8
	9
	9
	10
	10
	11
	12
	12

	Средний чек постельного белья, руб/шт.
	 
	2 665
	2 665
	2 665
	2 665
	2 665
	2 665
	2 665
	2 665
	2 665
	2 665
	2 665

	Выручка общая
	 
	33 655
	33 655
	36 320
	36 320
	38 985
	38 985
	41 650
	41 650
	44 315
	46 980
	46 980

	Выручка от основной деятельности
	 
	33 655
	33 655
	36 320
	36 320
	38 985
	38 985
	41 650
	41 650
	44 315
	46 980
	46 980

	Расходы
	 
	10 820
	10 820
	11 620
	11 620
	12 420
	12 420
	13 220
	13 220
	14 020
	14 820
	14 820

	Переменные расходы
	 
	10 100
	10 100
	10 900
	10 900
	11 700
	11 700
	12 500
	12 500
	13 300
	14 100
	14 100

	Себестоимость грелки, руб./шт.
	 
	300
	300
	300
	300
	300
	300
	300
	300
	300
	300
	300

	Себестоимость постельного, руб./шт.
	 
	800
	800
	800
	800
	800
	800
	800
	800
	800
	800
	800

	Маржинальный доход
	 
	23 555
	23 555
	25 420
	25 420
	27 285
	27 285
	29 150
	29 150
	31 015
	32 880
	32 880

	Маржинальный доход, %
	 
	70,0%
	70,0%
	70,0%
	70,0%
	70,0%
	70,0%
	70,0%
	70,0%
	70,0%
	70,0%
	70,0%

	Постоянные расходы
	 
	720
	720
	720
	720
	720
	720
	720
	720
	720
	720
	720

	Электроэнергия
	 
	400
	400
	400
	400
	400
	400
	400
	400
	400
	400
	400

	Расходы на доставку
	 
	200
	200
	200
	200
	200
	200
	200
	200
	200
	200
	200

	Непредвиденные расходы
	 
	120
	120
	120
	120
	120
	120
	120
	120
	120
	120
	120

	Налоги (НПД, 4% от выручки)
	 
	1346
	1346
	1453
	1453
	1559
	1559
	1666
	1666
	1773
	1879
	1879

	Прибыль
	 
	21 489
	21 489
	23 247
	23 247
	25 006
	25 006
	26 764
	26 764
	28 522
	30 281
	30 281

	Рентабельность, %%
	 
	63,9%
	63,9%
	64,0%
	64,0%
	64,1%
	64,1%
	64,3%
	64,3%
	64,4%
	64,5%
	64,5%


7. ОЦЕНКА РИСКОВ
	Возможный риск
	Мероприятие по минимизации негативных последствий

	
	


8. НЕОБХОДИМАЯ ПО МНЕНИЮ ЗАЯВИТЕЛЯ ДОПОЛНИТЕЛЬНАЯ ИНФОРМАЦИЯ

Примечание: информация в данном разделе является дополнительной (необязательной) и заполняется по усмотрению заявителя.


